Immobilier 14h Carte T/G/S

50 LEADS LOCAUX

EN 14 JOURS

Objectifs de la formation

» Maitriser la visibilité locale.
e Créer du contenu engageant.
« Obtenir au moins 2 mandats en 7 jours.

Durée de la formation

14h (attestion délivrée au bout des 14h apreés
validation de tous les modules)

Moyens techniques

» Assistance technique et pédagoqique 7j/7
9h19h Encadrement pédagogique assuré par
Julien Tabore et son équipe.

e Encadrement technique assuré par Médéric
Adam et son équipe.

Acces Technique

Formation 100 % en ligne en acces illimité
24 h/24 et 7 j/7 via la plateforme e-learning.

Moyen pédagogique

Formation présentée sous format vidéo.
Quiz de fin de formation pour valider I'acquisition
des connaissances (Score minimum : 80 %).

Public concerné

Agent immobilier, agent commercial indépendant,
dirigeant d’agence immobiliere.

Pré-requis

Avoir un ordinateur et une connexion internet.

Formation accessible aux personnes atteintes
d’un handicap auditif, moteur, cognitif

More
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Programme de la

formation en ligne

ler jour Introduction au
webmarketing

2eéme et 3eme jours
Google My Business

4eme jour SEO et
référencement local

a 5éme jour SEO &
Contenu IA

5 6eme jour Idéation de
contenu Immobilier avec
ChatGPT

7éme et 8éme jour
Création de contenus
engageants avec l'lA

9eme jour Réseaux
7 Sociaux Engagement
Client...

A

Responsable pédagogique
de la formation

Julien Tabore est un Responsable
Pédagogique et Formateur expérimenté,
spécialisé dans Il'enseignement et |la
formation. Titulaire d’'un Master 2 et de 2
Masters 1 en Droit.

aide@amjt.fr
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